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COMUNICADO DE PRENSA

El cofundador de Honda Motor, Takeo Fujisawa, sera incluido en
el Salén de la Fama del Automovil

e Fujisawa se unira al fundador de Honda, Soichiro Honda, en el Salon de la
Fama del Automovil

DETROIT, Michigan. 15 de febrero de 2023.- Takeo Fujisawa, cofundador de
Honda Motor Co., Ltd., sera incluido en el Salon de la Fama del Automovil en su
ceremonia de premiacion en The Fillmore Detroit el 20 de julio.

Fujisawa se unira al fundador de Honda, Soichiro Honda, quien fue incluido en 1989
como el primer ejecutivo automotriz japonés honrado por el Salén de la Fama del
Automovil, ubicado en Dearborn, Michigan.

1 1973 Sres. Honda y Fujisawa - Soichiro Honda (izquierda), fundador de Honda Motor Co., Ltd. y cofundador
Takeo Fujisawa (derecha), poco después de anunciar su retiro como presidente y presidente ejecutivo,
respectivamente. La pareja llevé a Honda de una empresa de motocicletas de nueva creacion a una empresa
global enfocada en mlltiples formas de movilidad, incluido el vehiculo mas vendido en el mundo (Super Cub).



Nacido el 10 de noviembre de 1910, Fujisawa aspiraba a convertirse en maestro,
pero en cambio trabajé como vendedor para una empresa de productos de acero y
luego para una maderera cuando conocié a Soichiro Honda en agosto de 1949,
aproximadamente un afno después de la fundacion de Honda Motor. Co., una
pequena empresa local en Hamamatsu, Japon.

Si bien los dos hombres estaban equipados con diferentes personalidades y
conjuntos de habilidades, Honda y Fujisawa congeniaron casi de inmediato y
comenzaron discusiones profundas sobre su enfoque empresarial y sus suefios
para el futuro. Poco después fue el lanzamiento del Dream D-Type, considerado el
primer producto de motocicleta completo de Honda.

Establecieron una vision compartida para el futuro de la empresa, con Fujisawa
uniéndose a Honda Motor en octubre de 1949. Como presidente de la compaidia,
Honda retuvo la responsabilidad del disefio de productos y el desarrollo tecnoldgico
y las operaciones de fabricacion, inventando muchos vehiculos innovadores.
incluyendo el Super Cub, producto de movilidad mas vendido del mundo. Fujisawa
lo respaldé como su mano derecha con la responsabilidad del lado comercial de la
empresa, incluidas las ventas, las finanzas y el marketing.

El conocimiento de Mercadotecnia de Fujisawa, su fuerte sentido comercial y su
gran capacidad para trazar caminos unicos hacia el crecimiento, demostraron ser la
combinacion perfecta para la perspicacia en ingenieria y la visibn de movilidad de
Soichiro Honda.

La sociedad duro 25 ainos, hasta marzo de 1973 cuando los Sres. Honda y Fujisawa
se jubilaron juntos. Desde el principio, Fujisawa tuvo un enorme impacto en el
negocio de Honda a nivel mundial y en EE. UU., donde desempei6 un papel clave
en el acercamiento al mercado estadounidense.

Fujisawa tomo varias decisiones comerciales duraderas e impactantes que siguen
siendo relevantes hoy en dia:

1. Comenzar el negocio de Honda en EE. UU.

En 1959, y para ese entonces director general senior de Honda, Fujisawa tomo la
desafiante decision de establecer American Honda como la primera subsidiaria de
Honda fuera de Japon. En ese momento, toda la industria de motocicletas de EE.
UU. vendia no mas de 60,000 unidades al afo, en su mayoria bicicletas mas
grandes. Un miembro del equipo recomendo la expansion en Asia, donde ya se
utilizaban pequefias motocicletas de Europa, como las fabricadas por
Honda. Sugirié que Estados Unidos, la "tierra del automovil", era un objetivo
demasiado dificil para Honda. Fujisawa tuvo otra idea. "Pensandolo bien, hagamos
Estados Unidos", dijo. "Tener éxito en EE. UU. es tener éxito en todo el mundo.
Asumir el desafio del mercado estadounidense puede ser lo mas dificil de hacer,
pero es un paso fundamental para expandir la exportaciéon de nuestros productos.”

2. Creacion de una red de concesionarios independientes

Fujisawa adoptd muchas estrategias innovadoras de Ventas y Marketing en Japdn
y EE. UU. Esto incluyo la decision de iniciar las ventas de motocicletas mediante el




establecimiento de la propia red de concesionarios de Honda. A pesar de las
sugerencias de que Honda deberia seguir el enfoque de otras empresas japonesas
y confiar en una empresa comercial para iniciar ventas en EE.UU. A mediados de
la década de 1960, Honda era la marca de motocicletas mas vendida en ese pais.

3. Establecimiento de una empresa independiente de 1+D

En 1960, con base en la iniciativa de Fujisawa, se creé Honda R&D Co., Ltd. como
una empresa independiente. Fujisawa concibio la idea con dos objetivos: dar a los
ingenieros de Honda la libertad de crear valor nuevo sin verse limitados por los
altibajos del dia a dia y proteger la capacidad de Honda para mantener esta
innovacion en el futuro cuando ya no puedan confiar en el genio de Soichiro
Honda. La nueva empresa de I+D marcé el comienzo de una era de increible
innovacion tecnologica y de productos, y entr6 en nuevas areas comerciales,
incluidas las industrias del automavil y la aviacion. El enfoque de Honda R&D en la
investigacion y la creacion de nuevo valor en movilidad continua hasta hoy.

Se proporcionara mas informacion sobre Takeo Fujisawa en el momento de su
induccién formal al Salén de la Fama del Automdvil en julio de 2023 .




